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とくし丸本部
本部機能

事業の仕組み

地域スーパー
商品供給基地

販売パートナー
オーナー経営者

13%

粗利30%

17%
お客様

+10円
ルール

対面販売



とくし丸本部
本部機能

事業の仕組み

地域スーパー
商品供給基地

販売パートナー
オーナー経営者

13%

粗利30%

17%
お客様

+10円
ルール

メリット
●低予算で個人事業を開業
●「ありがとう」と言われる
ストレスの少ない仕事

責任
●営業車の購入
●商品管理リスク

メリット
●待ちの商売から攻めの営業へ
●低いイニシャルコスト
責任
●返品ロスの受入れ

メリット
●新しいビジネスモデルの創出
●独自ブランド作り
●全国展開への可能性
責任
●軌道に乗るまでの費用負担
●ノウハウの構築

+10円ルール
とは
1商品につき「+10
円」をお客様に負担
していただく。
店頭価格にプラス10
円することで生じる
利益を、販売パート
ナーと「地域スー
パー」に還元してい
ただく仕組み。

対面販売





特徴-1

究極のセレクトショップ！

おばあちゃんの
コンセルジュ！

街
の

毛
細
血
管全てのお客さんに対面販売！

だからおススメや試食も自然に。

見
守
り
隊
、

で
も
あ
り
ま
す
。

地域連合を創るためのキーワード・・・

とくし丸
個
人
商
店
と

共
存
し
た
い

売りすぎない、捨てさせない。



特徴-2

私たちのビジネスは、
販売パートナーが主役です























レジ袋サクゲン作戦

レジ袋を削減するために、各
家庭に溜まっている紙製のシ
ョッピングバッグを集めて、レ
ジ袋の代用とし、リユースする
。小中学校、高校の協力を得

て展開。

















高齢化の推移と将来推計





全国に広がる
とくし丸

47都道府県で展開

契約社141社 稼働台数680台



2 6 9 34

108

205

288

385

515

とくし丸
稼働台数

［台］



とくし丸
日販平均売上

［万円］ 105,805円

29,403円




